
Guía
 PARA VENDER TU CASA

TODO LO QUE NECESITAS SABER PARA PREPARAR, PONER EN VENTA Y CERRAR
CON ÉXITO.



H o l a ,  s o y  E l i a  O l v e r a ,  a g e n t e  i n m o b i l i a r i a  b i l i n g ü e ,  e s p o s a ,  m a d r e ,  a m a n t e  d e l
f i t n e s s  y  t u  a m i g a  d e  c o n f i a n z a  e n  e l  m u n d o  i n m o b i l i a r i o  e n  H o u s t o n ,  T e x a s .
C o m o  m a d r e  o c u p a d a  q u e  c u i d a  d e  m i  e s p o s o ,  h i j o s ,  s o b r i n a s  y  p e r r o s ,  s é  l o
c r u c i a l  q u e  e s  e n c o n t r a r  n o  s o l o  u n a  c a s a ,  s i n o  u n  h o g a r  q u e  s e  a j u s t e  a  t u

e s t i l o  d e  v i d a ,  t u s  o b j e t i v o s  y  t u  f u t u r o .

P a r a  m í ,  e l  m u n d o  i n m o b i l i a r i o  e s  m u c h o  m á s  q u e  s i m p l e m e n t e  c o m p r a r  o
v e n d e r  c a s a s ;  s e  t r a t a  d e  a y u d a r  a  l a s  f a m i l i a s  a  c o n s t r u i r  u n  p a t r i m o n i o  q u e

p a s e  d e  g e n e r a c i ó n  e n  g e n e r a c i ó n ,  c r e a r  e s t a b i l i d a d  y  a p r o v e c h a r  n u e v a s
o p o r t u n i d a d e s  c o n  c o n f i a n z a .  Y a  s e a  q u e  e s t é s  c o m p r a n d o  t u  p r i m e r a  c a s a ,

b u s c a n d o  a l g o  m e j o r ,  i n v i r t i e n d o  o  p r e p a r á n d o t e  p a r a  v e n d e r ,  m i  m e t a  e s
q u e  e l  p r o c e s o  s e a  m e n o s  e s t r e s a n t e  y  m á s  s a t i s f a c t o r i o ,  b r i n d á n d o t e

i n f o r m a c i ó n ,  c o m u n i c a c i ó n  y  u n a  g u í a  p r á c t i c a  e n  c a d a  e t a p a .

A  m e n u d o  m e  e n c o n t r a r á s  c o m p a r t i e n d o  c o n s e j o s  s o b r e  b i e n e s  r a í c e s ,
m o m e n t o s  d e t r á s  d e  e s c e n a ,  a n á l i s i s  d e l  m e r c a d o  y  m i  r u t i n a  d i a r i a  e n  l a s
r e d e s  s o c i a l e s ,  p o r q u e  p i e n s o  q u e  l a  g e n t e  m e r e c e  u n  a g e n t e  q u e  n o  s o l o

t e n g a  e x p e r i e n c i a ,  s i n o  q u e  t a m b i é n  s e a  a c c e s i b l e  y  s e  c o m p r o m e t a  d e
v e r d a d  e n  s u  p r o c e s o .  M e  e n c a n t a  a p o r t a r  p e r s o n a l i d a d ,  s i n c e r i d a d  y  b u e n a

e n e r g í a  a  t o d o  l o  q u e  h a g o .

A p a r t e  d e l  m u n d o  i n m o b i l i a r i o ,  m e  e n c a n t a  h a c e r  e j e r c i s i o ,  e s c u c h a r  m ú s i c a ,
d i s f r u t a r  d e  l a  t e m p o r a d a  d e  f ú t b o l ,  s a b o r e a r  b u e n a  c o m i d a ,  c r e a r  c o n t e n i d o

y  p a s a r  t i e m p o  d e  c a l i d a d  c o n  m i  f a m i l i a  y  a m i g o s .  M i  m i s i ó n  e s  c l a r a :
a y u d a r  a  l a s  p e r s o n a s  a  t r i u n f a r  e n  e l  s e c t o r  i n m o b i l i a r i o ,  s i e m p r e  s i e n d o  f i e l

a  l o  q u e  s o y :  a u t é n t i c o ,  t r a b a j a d o r  y  s i e m p r e  l i s t o  p a r a  a y u d a r .
H a g a m o s  q u e  t u  p r ó x i m o  p a s o  s e a  u n  é x i t o  j u n t o s .

—  E l i a  O l v e r a  “ T u  A m i g a  e n  B i e n e s  R a í c e s ”

¡Hola!Soy Elia Melissa Olvera.
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T r a b a j a  j u n t o  a  t u  a g e n t e
i n m o b i l i a r i o  p a r a  e s t a b l e c e r

u n  p r e c i o  c o m p e t i t i v o  p a r a  t u
c a s a .

PUESTA  EN  ESCENA

P r e p a r a  t u  h o g a r

p a r a  r e c i b i r

v i s i t a s .

V IS ITAS

S é  l o  m á s  f l e x i b l e  q u e
p u e d a s  p a r a  q u e  e l

m a y o r  n ú m e r o  d e
c o m p r a d o r e s  p o t e n c i a l e s

p u e d a  v i s i t a r  t u  c a s a .
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Agente inmobiliario
MAPA DE RUTA

U t i l i z a  e s t a  g u í a  c o m o  u n  r e s u m e n  r á p i d o  d e l  p r o c e s o  d e  v e n t a .  S i  t i e n e s

a l g u n a  p r e g u n t a ,  ¡ c o n t a c t a  a  t u  a g e n t e  i n m o b i l i a r i o !

1 ENCONTRAR  UN  AGENTE

PREC IOS

MARKET ING

L ISTADO

B u s c a  u n  b u e n

a g e n t e  c o n  e l  q u e  t e

s i e n t a s  a  g u s t o

t r a b a j a n d o .

S u  c a s a  e s t á  l i s t a  p a r a

q u e  l a  v i s i t e n  p o s i b l e s

c o m p r a d o r e s .

S u  a g e n t e

i n m o b i l i a r i o  s e

e n c a r g a r á  d e  q u e

s u  c a s a  s e

p r o m o c i o n e  e n

v a r i a s

p l a t a f o r m a s .

OFERTAS

S u  a g e n t e  i n m o b i l i a r i o  l e

a s i s t i r á  e n  l a  e v a l u a c i ó n  d e

t o d a s  l a s  o f e r t a s  r e c i b i d a s

y  e n  l a  n e g o c i a c i ó n  d e

m a n e r a  e q u i t a t i v a .

SEGÚN  LO  EST I PULADO
EN  EL  CONTRATO

E l  c o n t r a t o  s e  c o n v i e r t e  e n
v i n c u l a n t e  e n  e l  m o m e n t o

e n  q u e  u s t e d  y  e l  c o m p r a d o r
l l e g a n  a  u n  a c u e r d o  s o b r e

l o s  t é r m i n o s .

eliaolveratxrealtor@gmail.com

346-235-5997
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DETALLES  F INALES

E m p i e z a  a  e m p a c a r

y  p r e p á r a t e  p a r a

p o s i b l e s  r e t r a s o s .

CIERRE

¡ Ve  a  l a  r e u n i ó n  d e

c i e r r e ,  e n t r e g a  l a s

l l a v e s  y  f e s t e j a !



Diez pasos para 
VENTA DE UNA VIVIENDA

BUSCA UN BUEN AGENTE.

FIJAR UN PRECIO

PREPARA TU HOGAR

MARKETING

LISTADO

EXHIBICIONES

DE ACUERDO CON EL CONTRATO

OFERTAS Y TRATOS
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DETALLES FINALES09

CIERRE10
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Preparante 
para comercializar



VENDER TU PROPIEDAD REQUIERE ESTRATEGIA, SEGUIMIENTO Y
ATENCIÓN PERSONAL. COMO TU AGENTE:

ANALIZO VENTAS LOCALES Y CAMBIOS DEL MERCADO PARA
ORIENTAR EL PRECIO.
TE AYUDO A PREPARAR TU CASA Y COORDINO FOTOGRAFÍA
PROFESIONAL.
PROMOCIONO TU PROPIEDAD EN REDES SOCIALES, VIDEOS Y
ENTRE AGENTES.
ATIENDO LLAMADAS, CONSULTAS, VISITAS Y OPEN HOUSES.
DOY SEGUIMIENTO A COMPRADORES Y TE COMPARTO SUS
COMENTARIOS.
NEGOCIO OFERTAS Y TE ACOMPAÑO HASTA EL CIERRE.

DESDE LA PRIMERA LLAMADA HASTA EL CIERRE, TU AMIGA ESTÁ
PARA DEFENDER TUS INTERESES.

ELIA MELISSA OLVERA | SURGE REALTY
HOUSTON + DFW | 346-235-599

¿Por qué elegirme?

como tu Agente
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CONECTA TU CASA CON POSIBLES COMPRADORES.

TE PROPORCIONA MÁS DINERO

CUIDADO EN LOS DETALLES

NEGOCIADOR EXPERTO

GUÍA ESPECIALIZADA

Los agentes inmobiliarios generalmente tienen acceso a información sobre las propiedades que se ponen a la
venta antes que el público en general.  Pueden presentar su casa a un mayor número de compradores potenciales. 

Los agentes te ayudarán a conseguir el mejor precio posible por tu casa.

Comprar una casa implica un montón de papeleo. Tu agente inmobiliario estará ahí para
ayudarte a llenar todos los documentos y asegurarse de que se presenten de la manera correcta.

Los agentes se ocupan de cualquier charla complicada que sea necesaria. Además, te
ayudarán a analizar las ofertas y a negociar con el comprador en tu nombre.

Los agentes inmobiliarios están ahí para resolver cualquier pregunta que tengas a lo largo del proceso. Te
brindan una perspectiva objetiva y pueden proporcionarte la visibilidad en línea que realmente necesitas. 

U n  a g e n t e  i n m o b i l i a r i o  p u e d e  s e r  m u y  ú t i l  c u a n d o  s e  t r a t a  d e
v e n d e r  t u  c a s a .  E s t a  e s  u n a  d e  l a s  d e c i s i o n e s  m á s  i m p o r t a n t e s
q u e  t o m a r á s  e n  t u  v i d a ,  a s í  q u e  e s  f u n d a m e n t a l  c o n t a r  c o n  u n
p r o f e s i o n a l  q u e  t e  a c o m p a ñ e  e n  c a d a  p a s o  d e l  c a m i n o .  

S u  a g e n t e  e s t a r á  a  s u  l a d o ,  s i e m p r e  p e n s a n d o  e n  l o  q u e  m á s
l e  c o n v i e n e ,  y  l e  a y u d a r á  e n  c a d a  p a s o  d e l  p r o c e s o  d e  v e n t a  d e
s u  c a s a .  

DESCUBRIMIENTO
un excelente agente



E l  p r e c i o  d e  v e n t a  e s  u n o  d e  l o s  a s p e c t o s
m á s  c r u c i a l e s  p a r a  l o g r a r  u n a  v e n t a  e x i t o s a
d e  u n a  c a s a .  M u c h a s  p e r s o n a s  s u e l e n  f i j a r  u n
p r e c i o  d e m a s i a d o  e l e v a d o ,  l o  q u e  l e s  l l e v a  a
t e n e r  q u e  r e d u c i r l o  s i g n i f i c a t i v a m e n t e  o  a
t a r d a r  m u c h o  m á s  e n  r e c i b i r  p r o p u e s t a s .  

T u  a g e n t e  i n m o b i l i a r i o  t i e n e  q u e  c o n o c e r
m u y  b i e n  l o s  p r e c i o s  d e  v e n t a  d e  l a s  c a s a s  e n
t u  á r e a .  C o n f í a  e n  é l  p a r a  q u e  t e  a y u d e  a
e s t a b l e c e r  e l  p r e c i o  i n i c i a l  p e r f e c t o .  L a s
c a s a s  c o n  p r e c i o s  c o m p e t i t i v o s  t i e n e n
m u c h a s  m á s  p o s i b i l i d a d e s  d e  v e n d e r s e
r á p i d o .  

CÓMO ESTABLECER UN PRECIO COMPETITIVO PARA SU CASA

R e c u e r d a  q u e  e l  v a l o r  d e  t u  c a s a  e s t á
d e t e r m i n a d o  p o r  l o  q u e  l o s  c o m p r a d o r e s
e s t á n  d i s p u e s t o s  a  o f r e c e r .  T u  a g e n t e
i n m o b i l i a r i o  h a r á  u n  a n á l i s i s  c o m p a r a t i v o
d e  m e r c a d o  ( A C M )  y  t e  d a r á  u n a  l i s t a  d e
o t r a s  c a s a s  q u e  s e  h a n  v e n d i d o
r e c i e n t e m e n t e  e n  t u  á r e a .  E s t o  t e
p e r m i t i r á  v e r  a  q u é  p r e c i o  s e  e s t á n
v e n d i e n d o  a c t u a l m e n t e  c a s a s  d e  t a m a ñ o
y  c o n d i c i ó n  p a r e c i d a s  a  l a  t u y a .  

T a m b i é n  p u e d e s  p e d i r  u n a  t a s a c i ó n  d e  l a
v i v i e n d a  p a r a  t e n e r  u n a  m e j o r  i d e a  d e  s u
v a l o r .  

¿QUÉ FACTORES INFLUYEN EN EL PRECIO?

02ESTABLECER
un precio



C u a n d o  l o s  c o m p r a d o r e s
p o t e n c i a l e s  v e n g a n  a  v e r  s u
c a s a ,  a s e g ú r e s e  d e  q u e
t o d o s  l o s  o b j e t o s  d e  v a l o r  y
l a  i n f o r m a c i ó n  p e r s o n a l
e s t é n  f u e r a  d e  l a  v i s t a .

 A d e m á s ,  q u i t a  l a s  f o t o s
f a m i l i a r e s  y  p o n  e n  s u  l u g a r
o b r a s  d e  a r t e .  L a  i d e a  e s  q u e
e l  p o s i b l e  c o m p r a d o r  p u e d a
v i s u a l i z a r s e  v i v i e n d o  e n  l a
c a s a .  

E x i s t e n  v a r i a s  a c c i o n e s
r á p i d a s  y  a s e q u i b l e s  q u e
p u e d e s  l l e v a r  a  c a b o  p a r a
m e j o r a r  t u s  p o s i b i l i d a d e s
d e  v e n t a .  

H a z  u n a  l i m p i e z a
r á p i d a ,  t a n t o  d e n t r o
c o m o  f u e r a  d e  l a  c a s a .
E s t o  i m p l i c a  o r g a n i z a r ,
c o m p r o b a r  s i  h a y  g r i f o s
q u e  g o t e e n  y  e l i m i n a r
l a s  m a l a s  h i e r b a s  d e l
j a r d í n  d e  d e l a n t e .  

PREPARAR 03tu casa

H a y  v a r i o s  n i v e l e s  d e  p r e p a r a c i ó n  d e  c a s a s  p a r a  l a  v e n t a ,  q u e  s e
a j u s t a n  a  t u  p r e s u p u e s t o  y  a  l a  d e m a n d a  e n  t u  á r e a .  Ya  s e a  q u e  e l i j a s
h a c e r l o  t ú  m i s m o  o  q u e  c o n t r a t e s  a  u n  p r o f e s i o n a l ,  a s e g ú r a t e  d e
n e u t r a l i z a r  y  d e s p e r s o n a l i z a r  e l  e s p a c i o  l o  m á s  p o s i b l e  p a r a  a t r a e r  a  l a
m a y o r  c a n t i d a d  d e  c o m p r a d o r e s  p o t e n c i a l e s .

P u e d e s  i n c r e m e n t a r  e l  n ú m e r o  d e  v i s i t a s  p e r m i t i e n d o  q u e  l o s  a g e n t e s
u s e n  u n a  c a j a  d e  s e g u r i d a d  e n  l u g a r  d e  h a c e r  c i t a s .  S i  n e c e s i t a s  h a c e r
c i t a s ,  t r a t a  d e  s e r  l o  m á s  f l e x i b l e  q u e  p u e d a s .

P i e n s a  e n  l a  i d e a  d e  c o n t r a t a r  a  u n  f o t ó g r a f o  p r o f e s i o n a l ,  p o r q u e  e s t a s
f o t o s  m a r c a r á n  l a  p r i m e r a  i m p r e s i ó n  q u e  u n  p o s i b l e  c o m p r a d o r  t e n d r á
d e  t u  c a s a .  

SUGERENCIAS PARA DECORAR TU HOGAR



EXTERIOR

C o r t a r  e l  j a r d í n  

R e c o r t a  l o s  b o r d e s  a l r e d e d o r
d e  l o s  c a m i n o s ,  á r b o l e s  y
a r b u s t o s .

E l i m i n a  l a s  m a l a s  h i e r b a s  d e
l o s  p a r t e r r e s  y  d e l  a c o l c h a d o .

Q u i t a  l a  p i n t u r a
d e s c a s c a r a d a  o  p e l a d a  y
v u e l v e  a  p i n t a r  o  t e ñ i r .

R e v i s a  l a  e n t r a d a  d e
v e h í c u l o s ,  l a s  a c e r a s  y  l o s
c i m i e n t o s  p a r a  v e r  s i  h a y
g r i e t a s .

M a n t é n  e l  t e c h o  y  l a s
c a n a l e t a s  l i m p i a s  d e
d e s e c h o s .

L i m p i a  t o d a s  l a s  v e n t a n a s ,
a c c e s o s  d e  v e h í c u l o s  y
t r a g a l u c e s .

A s e g ú r a t e  d e  q u e  t o d a s  l a s
l u c e s  e s t é n  f u n c i o n a n d o  y
b r i l l a n d o  c o n  f u e r z a .

R e p i n t a r  e n  t o n o s  n e u t r o s
q u e  s e a n  a t r a c t i v o s  p a r a  u n a
v a r i e d a d  d e  e s t i l o s .

S a c a  t o d o  e l  d e s o r d e n  y  l a s
f o t o s  p e r s o n a l e s .

M a n t é n  a  l a s  m a s c o t a s  y  s u s
c o s a s  f u e r a  d e  l a  v i s t a .

R e d u c e  e l  n ú m e r o  d e
j u g u e t e s  y  m a n t e n l o s
o r d e n a d o s .

C r e a  u n  a m b i e n t e  c á l i d o  y
a c o g e d o r  e n  c a d a
h a b i t a c i ó n .

Lista de comprobaciónPREPARANTE

INTERIOR



Descubrimiento
un cliente



04Marketing

 •  I m á g e n e s  p r o f e s i o n a l e s  d e l  a n u n c i o  y  e l e m e n t o s  v i s u a l e s  l l a m a t i v o s

 •  P u b l i c i d a d  e n  r e d e s  s o c i a l e s  ( I n s t a g r a m ,  T i k To k  y  F a c e b o o k )

 •  M a r k e t i n g  e n  d o s  i d i o m a s :  i n g l é s  y  e s p a ñ o l

 •  P u b l i c i d a d  e n  l o s  p r i n c i p a l e s  p o r t a l e s  i n m o b i l i a r i o s

 •  C o n e c t a r  c o n  a g e n t e s  l o c a l e s  y  c o m p r a d o r e s .

 •  C o m u n i c a c i ó n  c l a r a  y  a c t u a l i z a c i o n e s  d e l  v e n d e d o r  e n  c a d a  e t a p a  d e l  p r o c e s o .

 P r o m o c i o n o  c a d a  p r o p i e d a d
d e  m a n e r a  e s t r a t é g i c a ,
e m p l e a n d o  f o t o g r a f í a

p r o f e s i o n a l ,  r e d e s  s o c i a l e s
e s p e c í f i c a s ,  c o m u n i c a c i ó n  e n

i n g l é s  y  e s p a ñ o l ,  y  u n a
e s t r a t e g i a  p e n s a d a  p a r a  c a p t a r
l a  a t e n c i ó n  d e  l o s  c o m p r a d o r e s

i d e a l e s  e n  H o u s t o n  y  s u s
a l r e d e d o r e s .  M i  m e t a  e s  c l a r a :

c o n s e g u i r  u n a  g r a n  v i s i b i l i d a d ,
g e n e r a r  c o n f i a n z a  c o n  l o s
c o m p r a d o r e s  y  a y u d a r l e  a
v e n d e r  c o n  t r a n q u i l i d a d .

Mi estrategia de marketing abarca



Listado
¡ T u  c a s a  y a  e s t á  o f i c i a l m e n t e  e n  e l
m e r c a d o !  ¡ F e l i c i d a d e s !

S u  a g e n t e  i n m o b i l i a r i o  a h o r a  u s a r á  s u s
c o n t a c t o s  p a r a  p r o m o c i o n a r  s u
v i v i e n d a  e n t r e  o t r o s  a g e n t e s  y  p o s i b l e s
c o m p r a d o r e s .  

S e  p o n d r á  u n  c a r t e l  e n  s u  j a r d í n
d e l a n t e r o  y  s e  u t i l i z a r á n  t o d a s  l a s
h e r r a m i e n t a s  d e  m a r k e t i n g  q u e
m e n c i o n ó .  

T u  p r e s e n c i a  e n  l í n e a  e s
u n o  d e  l o s  a s p e c t o s  m á s
r e l e v a n t e s  p a r a  u n  p o s i b l e
c o m p r a d o r .  M u c h a s
p e r s o n a s  c o m i e n z a n  s u
b ú s q u e d a  a q u í .  

Te n e r  f o t o s  p r o f e s i o n a l e s  y
b i e n  i l u m i n a d a s  t e  d a r á  u n a
v e n t a j a  c l a v e  p a r a  c a p t a r  l a
a t e n c i ó n  d e  t u  c o m p r a d o r
i d e a l .  
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L o  m á s  i m p o r t a n t e  q u e  d e b e s  c o n s i d e r a r  a l  m o s t r a r  t u  c a s a  e s  l a
f l e x i b i l i d a d .  

T u  a g e n t e  i n m o b i l i a r i o  s e  e n c a r g a r á  d e  c o o r d i n a r  v i s i t a s
p r i v a d a s  y  u n a  j o r n a d a  d e  p u e r t a s  a b i e r t a s  p a r a  q u e  l a  m a y o r
c a n t i d a d  d e  c o m p r a d o r e s  p o t e n c i a l e s  p u e d a  v e r  t u  c a s a .  Te n  a
m a n o  u n a  l i s t a  d e  t a r e a s  d i a r i a s  p a r a  e s t a r  l i s t o  p a r a  s a l i r  e n
c u a l q u i e r  m o m e n t o .  

A s e g ú r a t e  d e  t e n e r  u n  s i t i o  p a r a  t u s  m a s c o t a s  d u r a n t e  l a s
v i s i t a s .  Q u i e r e s  q u e  e l  p o s i b l e  c o m p r a d o r  s e  i m a g i n e  v i v i e n d o
a q u í ,  y  e s o  p u e d e  s e r  c o m p l i c a d o  c o n  u n  p e r r o  l a d r a n d o  d e
f o n d o .  
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Lista de comprobaciónDEMOSTRACIÓN

Hacer todas las camas.

Pon todo el desorden en una cesta de ropa sucia y l lévala contigo en el coche.

Vacíe todos los cubos de basura y saque la basura.

Limpia todas las superf icies y pon todos los platos en el lavavajil las.

Extiende tus toallas hermosas.

Recoge todos los juguetes y cosas personales.

Enciende todas las lámparas.

Haz todo lo que está en la lista de diez minutos anterior.

Aspira todas las alfombras y moquetas.

Limpia todas las superf icies de cristal y espejos.

Barre todos los suelos duros y f riega si tienes un momento.

Limpia los electrodomésticos grandes.

Guarda toda la ropa.

Limpiar rápidamente el polvo de las superf icies más visibles.

SI TIENES DIEZ MINUTOS

SI TIENES UNA CITA



FINALES

Pasos



D e p e n d i e n d o  d e l  m e r c a d o ,  s i  e l  p r e c i o  d e  t u  c a s a  e s  e l
c o r r e c t o ,  p o d r í a s  r e c i b i r  v a r i a s  o f e r t a s .  T u  a g e n t e  i n m o b i l i a r i o
s e r á  t u  m e j o r  a l i a d o  e n  e s t e  m o m e n t o .  Te  a y u d a r á  a  e v a l u a r
c a d a  o f e r t a  y  a  d e c i d i r  c u á l  t e  c o n v i e n e  m á s .  

A s e g ú r a t e  d e  c o m u n i c a r  c u a l q u i e r  p r o b l e m a  q u e  t e n g a s
a c t u a l m e n t e  c o n  l a  v i v i e n d a .  N o  q u e r r á s  q u e  s u r j a n
c o m p l i c a c i o n e s  l e g a l e s  m á s  a d e l a n t e .  

1 . P r e p á r a t e  p a r a  n e g o c i a r .  C u a n d o  t e
l l e g u e  u n a  o f e r t a ,  t e n d r á s  v a r i a s
o p c i o n e s :  p u e d e s  a c e p t a r l a  t a l  c u a l ,
h a c e r  u n a  c o n t r a o f e r t a  o  r e c h a z a r l a  p o r
c o m p l e t o .

A  v e c e s ,  p u e d e  q u e  s e  n e c e s i t e n  v a r i a s
c o n t r a o f e r t a s  a n t e s  d e  q u e  a m b a s  p a r t e s
c o n s i g a n  l l e g a r  a  u n  a c u e r d o .

07OFERTAS
y conversaciones



U n a  o f e r t a  n o  s e  c o n s i d e r a  v i n c u l a n t e  h a s t a  q u e  t a n t o  e l
c o m p r a d o r  c o m o  e l  v e n d e d o r  a c e p t a n  l o s  t é r m i n o s  y  f i r m a n  u n
c o n t r a t o .  

E n  e s t e  m o m e n t o ,  t o d a v í a  h a y  v a r i a s  c o s a s  q u e  d e b e n  h a c e r s e
a n t e s  d e l  c i e r r e .  E s t a s  i n c l u y e n . . .  l a  i n s p e c c i ó n  d e  l a  v i v i e n d a ,  l a
b ú s q u e d a  d e  t í t u l o s  d e  p r o p i e d a d ,  e l  l e v a n t a m i e n t o  t o p o g r á f i c o  y
u n a  v i s i t a  f i n a l  d e l  c o m p r a d o r  d e n t r o  d e  l a s  2 4  h o r a s  s i g u i e n t e s  a l
c i e r r e . 08
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E s  u n  b u e n  m o m e n t o  p a r a
c o m e n z a r  a  e m p a c a r .  A s e g ú r a t e
d e  t e n e r  t u s  s e g u r o s
a c t u a l i z a d o s .  A d e m á s ,  p r e p á r a t e ,
p o r q u e  p u e d e n  s u r g i r  r e t r a s o s .  

E l  c i e r r e  d e  l a  o p e r a c i ó n  e s  e l  ú l t i m o  p a s o  e n  e l  p r o c e s o  d e
v e n t a  d e  t u  c a s a .  

A l  f i n a l i z a r  l a  o p e r a c i ó n ,  s e  e n t r e g a  l a  e s c r i t u r a  a l  c o m p r a d o r ,
s e  t r a n s f i e r e  l a  p r o p i e d a d ,  s e  i n t e r c a m b i a n  l o s  d o c u m e n t o s  d e
f i n a n c i a c i ó n  y  l a s  p ó l i z a s  d e  s e g u r o  d e  t í t u l o ,  y  s e  a b o n a n  l o s
g a s t o s  a c o r d a d o s .  

A l g u n o s  d e  l o s  d o c u m e n t o s  f i n a l e s  y a  e s t á n  f i r m a d o s .  R e c u e r d e
l o s  g a s t o s  q u e  t e n d r á  q u e  p a g a r  a l  m o m e n t o  d e l  c i e r r e ,
i n c l u y e n d o  l a s  c o m i s i o n e s  d e l  a g e n t e ,  l o s  c a r g o s  d e l  p r é s t a m o ,
l o s  g a s t o s  d e l  s e g u r o  d e  t í t u l o  y  l a s  t a s a s  d e  r e g i s t r o .  

¡ F e l i c i d a d e s  p o r  h a b e r  v e n d i d o  t u  c a s a !

FINALES
Detalles
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